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1. V razpisni dokumentaciji in obvestilu o narolilu se v poglavju ROK IN NACIN
PREDLOZITVE PONUDBE spremeni rok za predloZitev ponudb in sicer do 9.3.2020.

Tekst v razpisni dokumentaciji:
»Ponudba se Steje za pravoasno oddano, Ce jo narocnik prejme preko sistema e-JN

https://ejn.gov.si najkasneje do 06.03.2020 do 10.00 ure. Za oddano ponudbo se Steje
ponudba, ki je v informacijskem sistemu e-JN oznacena s statusom »ODDANO«.«

se zamenja z naslednjim tekstom:

»»Ponudba se Steje za pravoCasno oddano, ¢e jo narocnik prejme preko sistema e-JN
https://ejn.gov.si najkasneje do 09.03.2020 do 10.00 ure. Za oddano ponudbo se Steje
ponudba, ki je v informacijskem sistemu e-JN oznacena s statusom »ODDANO«.«

2. V poglavju MESTO IN CAS ODPIRANJA se spremeni ¢as odpiranja ponudb v 09.03.2020
ob 10.01 uri.

Tekst v razpisni dokumentaciji:
»Qdpiranje ponudb bo potekalo avtomaticno v informacijskem sistemu e-IJN dne 06.03.2020
ob 10.01 uri na spletnem naslovu https://ejn.gov.si.«

se zamenja z naslednjim tekstom:

»Qdpiranje ponudb bo potekalo avtomati¢no v informacijskem sistemu e-IJN dne 09.03.2020
ob 10.01 uri na spletnem naslovu https://ejn.gov.si.«

3. V poglavju PONUDBENA DOKUMENTACIJA, se v 17. in 32. tocki Crta opis diagnostike.
Prav tako se v tocki 13. in 31., Crta obrazec St. 12 - IZJAVA O RAZKRITIU SIFRE OVOJINICE.

Tekst v razpisni dokumentaciji:
»PONUDBENA DOKUMENTACIJA
Ponudbeno dokumentacijo sestavljajo naslednji dokumenti:
e OBRAZEC 1 - PONUDBA
« OBRAZEC 2 — PONUDBENI PREDRACUN
e OBRAZEC 3 — PODATKI O PONUDNIKU IN DRUGIH GOSPODARSKIH SUBJEKTIH
e OBRAZEC 4 — LASTNA IZJAVA (ZA VSE GOSPODARSKE SUBJEKTE V PONUDBI)
e OBRAZEC 5 — SOGLASJE ZA PRIDOBITEV POTRDILA O NEKAZNOVANOSTI ZA
PRAVNE OSEBE
e OBRAZEC 6 — SOGLASJE ZA PRIDOBITEV POTRDILA O NEKAZNOVANOSTI ZA FIZICNE
OSEBE



e  OBRAZEC 7 (A) — IZJAVA PONUDNIKA O UDELEZBI PODIZVAJALCEV
o OBRAZEC 7 (B) — IZJAVA PODIZVAJALCA
o OBRAZEC 8 — SEZNAM REFERENCNIH PROJEKTOV PONUDNIKA
e  OBRAZEC 9- IZJAVA O PROJEKTNI SKUPINI PONUDNIKA
s  OBRAZEC 10 - IZJAVA PARTNERJA O INTERESU ZA SODELOVANJE
« OBRAZEC 11 - PARAFIRAN VZOREC POGODBE
e OBRAZEC 12 — IZJAVA O RAZKRITIU SIFRE OVOINICE
« POTRDILO BANKE (VSEH BANK, KJER IMA PONUDNIK ODPRTE RACUNE), DA TRR V
ZADNJIH 6 MESECIH NI BIL BLOKIRAN ALI BON-2
« DOKAZILO O IZVEDBI REFERENCNIH PROJEKTOV, SKUPAJ Z OPISOM PROGRAMA
IZVEDENEGA IZOBRAZEVANJA/IZVEDENEGA SKUPINSKEGA OBISKA PODJETNISKE
KONFERENCE V TUJINI ALI ORGANIZACIJE PODJETNISKE DELEGACLJE V TUJINO
e  ZIVLIENJEPIS (CV) ZAPOSLENIH
e  OPIS DIAGNOSTIKE
o DOKAZILO, DA EKSPERT, PRIGLASEN V OKVIRU MERIL ZA IZBOR, NASTOPA KOT
PODIZVAJALEC, PARTNER V SKUPNI PONUDBI ALI SUBJEKT, KATEREGA ZMOGLIIVOSTI
UPORABLJA PONUDNIK.

Ponudniki so dolZni do roka za prejem ponudb predloziti naslednjo dokumentacijo:

e OBRAZEC 1 — PONUDBA

e OBRAZEC 2 — PONUDBENI PREDRACUN

e OBRAZEC 3 — PODATKI O PONUDNIKU IN DRUGIH GOSPODARSKIH SUBJEKTIH

e OBRAZEC 4 — LASTNA IZJAVA (ZA VSE GOSPODARSKE SUBJEKTE V PONUDBI)

e OBRAZEC 5 — SOGLASJE ZA PRIDOBITEV POTRDILA O NEKAZNOVANOSTI ZA

PRAVNE OSEBE
e OBRAZEC 6 — SOGLASJIE ZA PRIDOBITEV POTRDILA O NEKAZNOVANOSTI ZA FIZICNE
OSEBE

e OBRAZEC 7 (A) — IZJAVA PONUDNIKA O UDELEZBI PODIZVAJALCEV

e OBRAZEC 7 (B) — IZJAVA PODIZVAJALCA

e OBRAZEC 8 — SEZNAM REFERENCNIH POSLOV PONUDNIKA

o OBRAZEC 9- IZJAVA O PROJEKTNI SKUPINI PONUDNIKA

e OBRAZEC 10 - IZJAVA PARTNERJA O INTERESU ZA SODELOVANJE

e OBRAZEC 11 - PARAFIRAN VZOREC POGODBE

e OBRAZEC 12 — IZJAVA O RAZKRITIU SIFRE OVOINICE

e OPIS DIAGNOSTIKE

e DOKAZILO, DA EKSPERT, PRIGLASEN V OKVIRU MERIL ZA IZBOR, NASTOPA KOT
PODIZVAJALEC, PARTNER V SKUPNI PONUDBI ALI SUBJEKT, KATEREGA ZMOGLJIVOSTI
UPORABLJA PONUDNIK.

medtem ko se naslednja dokazila predloZijo na poziv narocnika (oz. jih lahko ponudniki po
lastni volji predloZijo Ze do roka za prejem ponudb):
« DOKAZILO O IZVEDBI REFERENCNIH PROJEKTOV, SKUPAJ Z OPISOM PROGRAMA



« IZVEDENEGA IZOBRAZEVANJA/IZVEDENEGA SKUPINSKEGA OBISKA PODIETNISKE
KONFERENCE V TUJINI ALI ORGANIZACIJE PODJETNISKE DELEGACIJE V TUJINO

« POTRDILO BANKE (VSEH BANK, KJER IMA PONUDNIK ODPRTE RACUNE), DA TRR V
ZADNJIH 6 MESECIH NI BIL BLOKIRAN ALI BON-2

e  ZIVLIENJEPIS (CV) ZAPOSLENIH«.

se zamenja z naslednjim tekstom:
»PONUDBENA DOKUMENTACIJA
Ponudbeno dokumentacijo sestavljajo naslednji dokumenti:
e« OBRAZEC 1 - PONUDBA
« OBRAZEC 2 — PONUDBENI PREDRACUN
e OBRAZEC 3 — PODATKI O PONUDNIKU IN DRUGIH GOSPODARSKIH SUBJEKTIH
e OBRAZEC 4 — LASTNA IZJAVA (ZA VSE GOSPODARSKE SUBJEKTE V PONUDBI)
e OBRAZEC 5 - SOGLASJE ZA PRIDOBITEV POTRDILA O NEKAZNOVANOSTI ZA
PRAVNE OSEBE
o OBRAZEC 6 — SOGLASJE ZA PRIDOBITEV POTRDILA O NEKAZNOVANOSTI ZA FIZICNE
OSEBE
e OBRAZEC 7 (A) — IZJAVA PONUDNIKA O UDELEZBI PODIZVAJALCEV
e« OBRAZEC 7 (B) — IZJAVA PODIZVAJALCA
e OBRAZEC 8 — SEZNAM REFERENCNIH PROJEKTOV PONUDNIKA
e OBRAZEC 9- IZJAVA O PROJEKTNI SKUPINI PONUDNIKA
e OBRAZEC 10 - IZJAVA PARTNERJA O INTERESU ZA SODELOVANJE
e OBRAZEC 11 - PARAFIRAN VZOREC POGODBE
o POTRDILO BANKE (VSEH BANK, KJER IMA PONUDNIK ODPRTE RACUNE), DA TRR V
ZADNJIH 6 MESECIH NI BIL BLOKIRAN ALI BON-2
o DOKAZILO O IZVEDBI REFERENCNIH PROJEKTOV, SKUPAJ Z OPISOM PROGRAMA
IZVEDENEGA IZOBRAZEVANJA/IZVEDENEGA SKUPINSKEGA OBISKA PODJETNISKE
KONFERENCE V TUJINI ALI ORGANIZACIJE PODJETNISKE DELEGACLIE V TUJINO
e  ZIVLIENJEPIS (CV) ZAPOSLENIH
o DOKAZILO, DA EKSPERT, PRIGLASEN V OKVIRU MERIL ZA IZBOR, NASTOPA KOT
PODIZVAJALEC, PARTNER V SKUPNI PONUDBI ALI SUBJEKT, KATEREGA ZMOGLIIVOSTI
UPORABLJA PONUDNIK.

Ponudniki so dolzni do roka za preiem ponudb predloZiti naslednjo dokumentacijo:

e OBRAZEC 1 — PONUDBA

e OBRAZEC 2 — PONUDBENI PREDRACUN

e OBRAZEC 3 — PODATKI O PONUDNIKU IN DRUGIH GOSPODARSKIH SUBJEKTIH

e OBRAZEC 4 — LASTNA IZJAVA (ZA VSE GOSPODARSKE SUBJEKTE V PONUDBI)

e OBRAZEC 5 - SOGLASJE ZA PRIDOBITEV POTRDILA O NEKAZNOVANOSTI ZA
PRAVNE OSEBE

¢ OBRAZEC 6 — SOGLASJE ZA PRIDOBITEV POTRDILA O NEKAZNOVANOSTI ZA FIZICNE
OSEBE




e OBRAZEC 7 (A) - IZJAVA PONUDNIKA O UDELEZBI PODIZVAJALCEV

e OBRAZEC 7 (B) — IZJAVA PODIZVAJALCA

e OBRAZEC 8 — SEZNAM REFERENCNIH POSLOV PONUDNIKA

e OBRAZEC 9- IZJAVA O PROJEKTNI SKUPINI PONUDNIKA

e OBRAZEC 10 - IZJAVA PARTNERJA O INTERESU ZA SODELOVANIJE

e« OBRAZEC 11 - PARAFIRAN VZOREC POGODBE

o DOKAZILO, DA EKSPERT, PRIGLASEN V OKVIRU MERIL ZA IZBOR, NASTOPA KOT
PODIZVAJALEC, PARTNER V SKUPNI PONUDBI ALI SUBJEKT, KATEREGA ZMOGLJIVOSTI
UPORABLJA PONUDNIK.

medtem ko se naslednja dokazila predloZijo na poziv naro¢nika (oz. jih lahko ponudniki po
lastni volji predlozijo Ze do roka za prejem ponudb):

o DOKAZILO O IZVEDBI REFERENCNIH PROJEKTOV, SKUPAJ Z OPISOM PROGRAMA
IZVEDENEGA IZOBRAZEVANJA/IZVEDENEGA SKUPINSKEGA OBISKA PODJETNISKE
KONFERENCE V TUJINI ALI ORGANIZACIJE PODJETNISKE DELEGACIJE V TUJINO

» POTRDILO BANKE (VSEH BANK, KJER IMA PONUDNIK ODPRTE RACUNE), DA TRR V
ZADNJIH 6 MESECIH NI BIL BLOKIRAN ALI BON-2

e ZIVLIENJEPIS (CV) ZAPOSLENIH«.«

4. V poglavju SPECIFIKACIJA, se v tocki Individualno svetovanje inovativnim MSP pri
internacionalizaciji poslovanja, v prvem stavku teksta te tocke, Crtajo besede »v fazi
diagnostike«.

Dodatno se v poglavju SPECIFIKACIJA, pred tocko Izvajalec se zavezuje, da bo:, doda
nov odstavek, ki doloca zavezo izvajalca, da izvajalec po koncanem projektu izvede anketo s
prejemniki programa podpore ter o rezultatih ankete poro¢a naroéniku.

Tekst v razpisni dokumentaciji:
»SPECIFIKACIJA

Predmet javnega naroCila je izbor strokovno usposobljenih zunanjih izvajalcev za izvedbo
podpornih storitev pri internacionalizaciji poslovanja za inovativna mala in srednja podjetja
(MSP) v zacetnih fazah Zivljenjskega cikla (start-up, scale-up in druga inovativha MSP), ki so
prejemniki financnih spodbud Sklada. Namen podpore pri internacionalizaciji poslovanja je
povecanje uspesSnosti nastopa na tujih trgih ter pospeSitev globalne rasti MSP, ki so v
portfelju sklada.

Z izvajanjem projekta zeli Sklad poveCati moZnost za prezZivetje in uspesSni preboj
prejemnikov financnih spodbud Sklada, za kar prejemniki potrebujejo znanja iz razlicnih
poslovnih podrocij (prodaja, marketing, finance, organizacija podjetja, tehnologije, pravno
svetovanje ...) ter mreZenje z vsemi kljucnimi delezniki ekosistema doma in v tujini
(investitorji, korporacije, mentoriji ipd.).

Podpora pri internacionalizaciji mora vsebovati izvedbo naslednjih aktivnosti:



Izvedba izobraZevalnega programa s podrocja internacionalizacije MSP

Zasnova, priprava, promocija in celotna organizacija izobraZevalnega programa s podrocja
internacionalizacije MSP, prilagojenega za podjetja, ki so v zaletnih fazah Zivljenjskega cikla
(start-up, scale-up in druga inovativna MSP) in imajo mednarodne ambicije. Izvajalec
samostojno pripravi program in izbere teme, primeri tem za izobrazevalni program so: Motivi
za internacionalizacijo, vstopni modeli na tuje trge, proces internacionalizacije, finan¢ni in
formalni vidik internacionalizacije, mreZenje v tujih podjetniskih vozlis¢ih, vpliv
internacionalizacije na podjetnikov Zivljenjski stil ipd.

Izobrazevalni program s podrocja internacionalizacije MSP mora:

e Biti izveden s kakovostnimi in izkusenimi predavatelji s podroCja internacionalizacije

e Dve (2) sredanji morata biti izvedene s tujimi gosti, ki so eksperti na podrocju
internacionalizacije za ciljno skupino

e Biti prilagojen za vecjo skupino (do petintrideset (35) podjetij, maksimalno dva (2)
udeleZenca na podjetje)

e Zajemati vsaj sedem (7) sreCanj v minimalnem obsegu Stiri (4) ure

e VkljuCevati gradiva, osveZitev med odmori, ustrezno dvorano za izvedbo dogodka

Individualno svetovanje inovativnim MSP pri internacionalizaciji poslovanja
Inovativnim MSP, ki v fazi diagnostike izkazejo najviSjo stopnjo zrelosti za
internacionalizacijo, se zagotovi individualno svetovanje ter pomo¢ pri internacionalizaciji,
vkljucno z nudenjem kontaktov na kljucnih ciljnih trgih.

Obseg individualnega svetovanja zajema kvoto Seststo (600) svetovalnih ur, pri ¢emer znasa
Stevilo ur individualnega svetovanja med petnajst (15) in trideset (30) ur na podjetje.
Narocnik in izvajalec natancno Stevilo ur ter vklju¢ena podjetja iz naslova cilje skupine
dolocita naknadno.

V sklopu individualnega svetovanja se podjetjem pomaga s kontakti do kljuénih izvoznih
trgov in podijetniskih vozlis¢: Avstrija, Nemcija, Hrvaska, Srbija, Velika Britanija, Francija,
Spanija, Italija, ZDA, Rusija, Poljska, MadZarska, Ceska, BiH, Slovaska. Izvajalec zagotovi
pomocC s kontakti preko partnerskih povezav do tujih podpornih okolij, kot so inkubatoriji,
tehnoloski parki, podjetniske mreze ipd. Cilj je podjetiem v sklopu individualnega svetovanja
zagotoviti preko mednarodnih partnerjev vsaj en kakovosten kontakt na cilinem trgu, ki bo
podjetjiu omogocil pridobitev relevantnih podatkov o trgu, potencialnih partnerjih,
konkurenci, zakonskih zahtevah/pogojih posameznega trga.

Izvedba skupinskega obiska konference

Izvedba enega skupinskega obiska podijetniske konference (npr. Web Summit, Pioneers
Festival, Bits&Pretzels ipd.) za do dvajset (20) podijetij (en (1) udeleZenec na podjetje).
Izvajalec pripravi predlog potencialnih dogodkov, na podlagi katerih narocnik pripravi in
izvede anketo med ciljno skupino. Izbere se dogodek, za katerega je najveC interesa.

Izvajalec zagotovi pripravo celostnega aranZmaja za podjetja (pripravo programa obiska



konference, koordiniranje obiska, obvesCanje interesentov ipd.), vkljuéno z upoStevanjem
lastnih stroskov dela, transporta, nocitev in kotizacije za konferenco (ena oseba organizatorja
se udelezi konference skupaj s podjetniki). Za udelezence se organizira letalski ali avtobusni
prevoz, hotel in uredi kotizacije. Izvajalec pripravi tudi promocijske materiale izvedbe
dogodka (fotografije, reportaza ipd.). Izvajalec podjetjem pokrije dejanske stroske, a do
max. 1.000,00 EUR na podjetje. Ce so dejanski stroski visji od zneska 1.000,00 EUR, krijejo
dejanske stroske nad tem zneskom podjetja sama. Stroski organizacije ter priprave ter lastni
stroski izvajalcev, vezani na obisk konference, so predmet tega javnega narocila.

Organizacija 4 dnevnega treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih
Organizacija 4 dnevnega treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih, ki poteka v
angleSkem jeziku. Trening mora pokrivati vse kljuCne vsebine s podrocja pridobivanja
kapitala in financiranja mednarodne rasti, predvsem na evropskih trgih. UdeleZzenci morajo
pridobiti pripomocke za financiranje mednarodne rasti, kot so seznam evropskih investitorjev
tveganega kapitala ter priporocila za najboljSi nacin vzpostavitve kontakta z mednarodnimi
investicijskimi partnerji, predstavitev spletnih orodij za pridobivanje investitorjev in
mednarodno Sirjenje ipd. Treninga se lahko udelezi do 10 podijetij iz ciljne skupine.«

se zamenja z naslednjim tekstom:

»SPECIFIKACIJA

Predmet javnega naroCila je izbor strokovno usposobljenih zunanjih izvajalcev za izvedbo
podpornih storitev pri internacionalizaciji poslovanja za inovativha mala in srednja podjetja
(MSP) v zacetnih fazah Zivljenjskega cikla (start-up, scale-up in druga inovativna MSP), ki so
prejemniki financnih spodbud Sklada. Namen podpore pri internacionalizaciji poslovanja je
poveCanje uspeSnosti nastopa na tujih trgih ter pospesitev globalne rasti MSP, ki so v
portfelju sklada.

Z izvajanjem projekta Zeli Sklad povecati mozZnost za preZivetje in uspeSni preboj
prejemnikov financnih spodbud Sklada, za kar prejemniki potrebujejo znanja iz razlicnih
poslovnih podrocij (prodaja, marketing, finance, organizacija podjetja, tehnologije, pravno
svetovanje ...) ter mreZenje z vsemi kljucnimi delezniki ekosistema doma in v tujini
(investitorji, korporacije, mentoriji ipd.).

Podpora pri internacionalizaciji mora vsebovati izvedbo naslednjih aktivnosti:

Izvedba izobraZevalnega programa s podrocja internacionalizacije MSP

Zasnova, priprava, promocija in celotna organizacija izobrazevalnega programa s podrocja
internacionalizacije MSP, prilagojenega za podjetja, ki so v zacetnih fazah Zivljenjskega cikla
(start-up, scale-up in druga inovativna MSP) in imajo mednarodne ambicije. Izvajalec
samostojno pripravi program in izbere teme, primeri tem za izobrazevalni program so: Motivi
za internacionalizacijo, vstopni modeli na tuje trge, proces internacionalizacije, finan¢ni in
formalni vidik internacionalizacije, mreZzenje v tujih podjetniskih vozliscih, vpliv
internacionalizacije na podjetnikov Zivljenjski stil ipd.



Izobrazevalni program s podrocja internacionalizacije MSP mora:

 Biti izveden s kakovostnimi in izkuSenimi predavatelji s podrocja internacionalizacije

e Dve (2) srecanji morata biti izvedene s tujimi gosti, ki so eksperti na podroju
internacionalizacije za ciljno skupino

» Biti prilagojen za veCjo skupino (do petintrideset (35) podjetij, maksimalno dva (2)
udeleZenca na podjetje)

» Zajemati vsaj sedem (7) srecanj v minimalnem obsegu Stiri (4) ure

» Vkljucevati gradiva, osvezitev med odmori, ustrezno dvorano za izvedbo dogodka

Individualno svetovanje inovativnim MSP pri internacionalizaciji poslovanja
Inovativnim MSP, ki izkaZejo najviSjo stopnjo zrelosti za internacionalizacijo, se zagotovi
individualno svetovanje ter pomoc pri internacionalizaciji, vklju¢no z nudenjem kontaktov na
klju¢nih ciljnih trgih.

Obseg individualnega svetovanja zajema kvoto Seststo (600) svetovalnih ur, pri ¢emer znasa
Stevilo ur individualnega svetovanja med petnajst (15) in trideset (30) ur na podjetje.
Narocnik in izvajalec natancno Stevilo ur ter vkljuena podjetja iz naslova cilje skupine
dolocita naknadno.

V sklopu individualnega svetovanja se podjetiem pomaga s kontakti do kljuénih izvoznih
trgov in podjetniskih vozliS¢: Avstrija, Nemcija, Hrvaska, Srbija, Velika Britanija, Francija,
§panija, Italija, ZDA, Rusija, Poljska, MadZarska, Ceska, BiH, Slovaska. Izvajalec zagotovi
pomoC s kontakti preko partnerskih povezav do tujih podpornih okolij, kot so inkubatorji,
tehnolodki parki, podjetniske mreze ipd. Cilj je podjetiem v sklopu individualnega svetovanja
zagotoviti preko mednarodnih partnerjev vsaj en kakovosten kontakt na ciljnem trgu, ki bo
podjetju omogocil pridobitev relevantnih podatkov o trgu, potencialnih partneriih,
konkurenci, zakonskih zahtevah/pogojih posameznega trga.

Izvedba skupinskega obiska konference

Izvedba enega skupinskega obiska podjetniSke konference (npr. Web Summit, Pioneers
Festival, Bits&Pretzels ipd.) za do dvajset (20) podijetij (en (1) udeleZenec na podjetje).
Izvajalec pripravi predlog potencialnih dogodkov, na podlagi katerih narocnik pripravi in
izvede anketo med ciljno skupino. Izbere se dogodek, za katerega je najveC interesa.

Izvajalec zagotovi pripravo celostnega aranzmaja za podjetja (pripravo programa obiska
konference, koordiniranje obiska, obvesCanje interesentov ipd.), vkljutno z uposStevanjem
lastnih stroSkov dela, transporta, nocitev in kotizacije za konferenco (ena oseba organizatorja
se udelezi konference skupaj s podjetniki). Za udelezence se organizira letalski ali avtobusni
prevoz, hotel in uredi kotizacije. Izvajalec pripravi tudi promocijske materiale izvedbe
dogodka (fotografije, reportaza ipd.). Izvajalec podjetiem pokrije dejanske stroske, a do
max. 1.000,00 EUR na podjetje. Ce so dejanski stroki visji od zneska 1.000,00 EUR, krijejo
dejanske stroske nad tem zneskom podjetja sama. Stroski organizacije ter priprave ter lastni
stroski izvajalcev, vezani na obisk konference, so predmet tega javnega narocila.



Organizacija 4 dnevnega treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih
Organizacija 4 dnevnega treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih, ki poteka v
angleSkem jeziku. Trening mora pokrivati vse klju¢ne vsebine s podrocja pridobivanja
kapitala in financiranja mednarodne rasti, predvsem na evropskih trgih. UdeleZzenci morajo
pridobiti pripomocke za financiranje mednarodne rasti, kot so seznam evropskih investitorjev
tveganega kapitala ter priporocila za najboljSi nacin vzpostavitve kontakta z mednarodnimi
investicijskimi partnerji, predstavitev spletnih orodij za pridobivanje investitorjev in
mednarodno Sirjenje ipd. Treninga se lahko udelezi do 10 podijetij iz ciljne skupine.

Izvajalec je dolzan po konCanem projektu izvesti anketo s prejemniki programa podpore ter
o rezultatih ankete porocati narocniku.«

5. V poglavju SPECIFIKACIJA, se v tocki Izvajalec se zavezuje, da bo:, v 5. tocki tega
teksta, ki opredeljuje skupinski obisk podjetniSke konference, spremeni Stevilo udelezencev,
in sicer 1 oseba na start up podijetje.

Dodatno se v poglavju SPECIFIKACIJA, v tocki Izvajalec se zavezuje, da bo:, doda nov
odstavek ki doloCa zavezo izvajalca, da izvajalec po kon¢anem projektu izvede anketo s
prejemniki programa podpore ter o rezultatih ankete poroc¢a narocniku.

Tekst v razpisni dokumentaciji:

»Izvajalec se zavezuje, da bo:

e strokovno, vestno, kvalitetno in skladno z veljavno zakonodajo ter pravocasno izvajal
pogodbena dela;

e uposteval morebitna navodila narocnika, ki zadevajo izvajanje pogodbenih del;

e zasnoval, pripravil, promoviral in v celoti organiziral izobraZevalni program s podrocja
internacionalizacije MSP, prilagojen za podijetja, ki so v zaCetnih fazah Zivljenjskega cikla
(start-up, scale-up in druga inovativna MSP) in imajo mednarodne ambicije. Izobrazevalni
program mora:

o biti izveden s kakovostnimi in izkuSenimi predavatelji s podrocja
internacionalizacije,

o dve (2) izborazevanji morata biti izvedene s tujimi predavatelji,
biti prilagojen za vecjo skupino (do petintrideset (35) podjetij, maksimalno dva
(2) udelezenca na podijetje),
zajemati vsaj sedem (7) sreCanj v minimalnem obsegu Stiri (4) ure,
vkljucevati gradiva, osvezitev med odmori, ustrezno dvorano za izvedbo dogodka.

e za inovativne MSP iz portfelja Sklada, ki so zreli za internacionalizacijo, zagotovil dodatno
individualno svetovanje ter pomoc pri internacionalizaciji, vklju¢no z nudenjem kontaktov
na kljucnih ciljnih trgih. Taksno individualno svetovanje se zagotovi za:

o skupno kvoto Seststo (600) svetovalnih ur, pri emer se na posamezno podjetje
zagotovi od petnajst (15) do trideset (30) ur; ustrezna podjetja iz ciljne skupine in
Stevilo ur na posamezno podjetje se narocnik in izvajalec dogovorita naknadno;

o se podjetjem v sklopu individualnega svetovanja pomaga s kontakti do kljucnih
izvoznih trgov in podjetniskih vozliSC: Avstrija, Nemcija, Hrvaska, Srbija, Velika



Britanija, Francija, §panija, Italija, ZDA, Rusija, Poljska, MadZarska, Ceska, BiH,
Slovaska. Izvajalec zagotovi pomocC s kontakti preko partnerskih povezav do tujih
podpornih okolij, kot so inkubatorji, tehnoloski parki, podjetniske mreze ipd. Cilj je
podjetiem v sklopu individualnega svetovanja zagotoviti preko mednarodnih
partnerjev vsaj en kakovosten kontakt na ciljnem trgu, ki bo podjetju omogocil
pridobitev relevantnih podatkov o trgu, potencialnih partnerjih, konkurenci,
zakonskih zahtevah/pogojih posameznega trga.

e izvedel en skupinski obisk podjetniske konference (npr. Web Summit, Pioneers Festival,
Bits&Pretzels ipd.) za do dvajset (20) podijetij (en (1) udeleZzenec na podjetje). Izvajalec
pripravi predlog potencialnih dogodkov, na podlagi katerih narocnik pripravi in izvede
anketo med cilino skupino. Izbere se dogodek, za katerega je najveC interesa. Izvajalec
zagotovi pripravo celostnega aranZmaja za podjetja (pripravo program obiska
konference, koordiniranje obiska, obveScanje interesentov ipd.), vklju¢no z upostevanjem
lastnih stroskov dela, transporta, noCitev in kotizacije za konferenco (ena oseba
organizatorja se udeleZi konference skupaj s podjetniki). Za udelezence se organizira
letalski ali avtobusni prevoz, hotel in uredi kotizacije. Izvajalec pripravi tudi promocijske
materiale izvedbe dogodka (fotografije, reportaza ipd.).

+ v celoti organiziral 4 dnevni treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih, ki bo
potekal v angleSkem jeziku. Trening bo pokrival kljucne vsebine in pripomocke s podrocja
pridobivanja kapitala in financiranja mednarodne rasti, predvsem na evropskih trgih.
Treninga se lahko udelezi do 10 podijetij iz ciljne skupine.

Narocnik pri¢akuje od ponudnika, da mu bo mesecno posredoval porocila o izvedbi, mu
porocal o pomembnih ugotovitvah, pripravil vmesni poro€ili in mu ob zaklju¢ku poslovnega
leta predal izvod celotnega porocila z vkljucenimi gradivi in dokazili o izvedbi. Mese¢na
poroCila lahko ponudnik oddaja samo v elektronski obliki, vmesno in zaklju¢no porocilo pa
tudi v fizicni obliki.

Narocnik pri¢akuje, da bo za morebitna pojasnila ponudnik na razpolago.

Ekipa strokovnjakov/ekspertov ima z naroCnikom redne kratke usklajevalne sestanke z
namenom prenosa informacij glede poteka dela, ugotavljanja rizikov itd. Osnovne informacije
in opazanja pa se bodo podajale mesecno s posredovanjem pisnega porocila o izvedbi.

Izbrani ponudnik in ekipa strokovnjakov/ekspertov je zavezan vseskozi/sproti predlagati oz.
opozarjati na morebitne ovire, rizike, itd., ki lahko klju¢no prispevajo ali vplivajo na koncni
rezultat izvedbe.

Narocnik oz. skupina za nadzor bo redno sodelovala v vseh aktivnosti in je lahko prisotna ob
izvedbi posameznih aktivnostih (izvedba izobraZevalnega programa, izvedba individualnih
svetovanj ipd.).

V teku izvajanja se na podlagi predloga izbranega ponudnika o0z. ekipe
strokovnjakov/ekspertov program lahko prilagaja, spreminja v nacinu izvedbe glede na



potrebe/probleme/ovire, ki se pojavijo v toku izvedbe. Vsako spremembo pa predhodno
potrdi narocnik.«

Se zamenja z naslednjim tekstom:
» »Izvajalec se zavezuje, da bo:

L ]

strokovno, vestno, kvalitetno in skladno z veljavno zakonodajo ter pravocasno izvajal
pogodbena dela;
upoSteval morebitna navodila narocnika, ki zadevajo izvajanje pogodbenih del;

zasnoval, pripravil, promoviral in v celoti organiziral izobraZevalni program s podrocja
internacionalizacije MSP, prilagojen za podjetja, ki so v zacetnih fazah Zivljenjskega cikla
(start-up, scale-up in druga inovativna MSP) in imajo mednarodne ambicije. Izobrazevalni
program mora:
o biti izveden s kakovostnimi in izkuSenimi predavatelji s podrocja
internacionalizacije,
o dve (2) izboraZzevanji morata biti izvedene s tujimi predavatelji,
biti prilagojen za vecjo skupino (do petintrideset (35) podjetij, maksimalno dva
(2) udelezenca na podjetje),
o zajemati vsaj sedem (7) sreCanj v minimalnem obsegu stiri (4) ure,
o vkljucevati gradiva, osveZitev med odmori, ustrezno dvorano za izvedbo dogodka.

za inovativne MSP iz portfelja Sklada, ki so zreli za internacionalizacijo, zagotovil dodatno
individualno svetovanje ter pomoc pri internacionalizaciji, vklju¢no z nudenjem kontaktov
na kljucnih ciljnih trgih. Taksno individualno svetovanje se zagotovi za:

o skupno kvoto Seststo (600) svetovalnih ur, pri ¢emer se na posamezno podjetje
zagotovi od petnajst (15) do trideset (30) ur; ustrezna podjetja iz ciljne skupine in
Stevilo ur na posamezno podjetje se narocnik in izvajalec dogovorita naknadno;

o se podjetjem v sklopu individualnega svetovanja pomaga s kontakti do kljucnih
izvoznih trgov in podjetniskih vozlisC: Avstrija, Nemcija, Hrvaska, Srbija, Velika
Britanija, Francija, Spanija, Italija, ZDA, Rusija, Poljska, MadZarska, Ceska, BiH,
Slovaska. Izvajalec zagotovi pomoc s kontakti preko partnerskih povezav do tujih
podpornih okolij, kot so inkubatorji, tehnoloski parki, podjetniske mreze ipd. Cilj je
podjetjem v sklopu individualnega svetovanja zagotoviti preko mednarodnih
partnerjev vsaj en kakovosten kontakt na ciljnem trgu, ki bo podjetju omogocil
pridobitev relevantnih podatkov o trgu, potencialnih partnerjih, konkurenci,
zakonskih zahtevah/pogojih posameznega trga.

izvedel en skupinski obisk podjetniSke konference (npr. Web Summit, Pioneers Festival,
Bits&Pretzels ipd.) za do dvajset (20) podijetij (en (1) udeleZzenec na podjetje). Izvajalec
pripravi predlog potencialnih dogodkov, na podlagi katerih naro¢nik pripravi in izvede
anketo med ciljno skupino. Izbere se dogodek, za katerega je najvec interesa. Izvajalec
zagotovi pripravo celostnega aranZmaja za podjetja (pripravo program obiska
konference, koordiniranje obiska, obves¢anje interesentov ipd.), vklju¢no z upostevanjem
lastnih stroSkov dela, transporta, noCitev in kotizacije za konferenco (ena oseba
organizatorja se udelezi konference skupaj s podjetniki). Za udeleZzence se organizira
letalski ali avtobusni prevoz, hotel in uredi kotizacije. Izvajalec pripravi tudi promocijske
materiale izvedbe dogodka (fotografije, reportaza ipd.).



e v celoti organiziral 4 dnevni treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih, ki bo
potekal v angleskem jeziku. Trening bo pokrival kljucne vsebine in pripomocke s podrocja
pridobivanja kapitala in financiranja mednarodne rasti, predvsem na evropskih trgih.
Treninga se lahko udeleZi do 10 podijetij iz ciljne skupine.

NarocCnik pricakuje od ponudnika, da mu bo mesecno posredoval porocila o izvedbi, mu
porocal o pomembnih ugotovitvah, pripravil vmesni porocili in mu ob zakljucku poslovnega
leta predal izvod celotnega porocila z vkljucenimi gradivi in dokazili o izvedbi. MeseCna
poroCila lahko ponudnik oddaja samo v elektronski obliki, vmesno in zaklju¢no porocilo pa
tudi v fizi¢ni obliki.

Narocnik pricakuje, da bo za morebitna pojasnila ponudnik na razpolago.

Ekipa strokovnjakov/ekspertov ima z narocnikom redne kratke usklajevalne sestanke z
namenom prenosa informacij glede poteka dela, ugotavljanja rizikov itd. Osnovne informacije
in opazanja pa se bodo podajale mesecno s posredovanjem pisnega porocila o izvedbi.

Izbrani ponudnik in ekipa strokovnjakov/ekspertov je zavezan vseskozi/sproti predlagati oz.
opozarjati na morebitne ovire, rizike, itd., ki lahko klju¢no prispevajo ali vplivajo na koncni
rezultat izvedbe.

Narocnik oz. skupina za nadzor bo redno sodelovala v vseh aktivnosti in je lahko prisotna ob
izvedbi posameznih aktivnostih (izvedba izobraZevalnega programa, izvedba individualnih
svetovanj ipd.).

V teku izvajanja se na podlagi predloga izbranega ponudnika oz. ekipe
strokovnjakov/ekspertov program lahko prilagaja, spreminja v nacinu izvedbe glede na
potrebe/probleme/ovire, ki se pojavijo v toku izvedbe. Vsako spremembo pa predhodno
potrdi narocnik.«

Izvajalec je dolzan po kon€anem projektu izvesti anketo s prejemniki programa podpore ter

o rezultatih ankete porocati narocniku.

6. V Obrazcu st. 11 — VZOREC POGODBE, se v 3. clenu, »Predmet pogodbe«, na koncu
¢lena, doda nov odstavek, da je izvajalec dolzan po konCanem projektu izvesti anketo s
prejemniki programa podpore ter o rezultatih ankete porocati narocniku.

V tocki Individualno svetovanje inovativnim MSP pri internacionalizaciji
poslovanja, se v prvem stavku teksta te tocke, Crtajo besede »v fazi diagnostike«.

Nov ¢len se tako glasi:



»Predmet pogodbe
3. clen

Predmet pogodbe je zagotovitev izvedbe podpore prejemnikom sredstev (MSP) v zacetnih
fazah zivljenjskega cikla pri internacionalizaciji poslovanja.

Z izvajanjem projekta zeli Sklad poveCati mozZnost za preZivetje in uspesni preboj
prejemnikov finan¢nih spodbud Sklada, za kar prejemniki potrebujejo znanja iz razli¢nih
poslovnih podrocij (prodaja, marketing, finance, organizacija podjetja, tehnologije, pravno
svetovanje ...) ter mreZenje z vsemi kljuCnimi delezniki ekosistema doma in v tujini
(investitorji, korporacije, mentorji ipd.).

Podpora pri internacionalizaciji mora vsebovati izvedbo naslednjih aktivnosti:

Izvedba izobraZevalnega programa s podrocja internacionalizacije MSP

Zasnova, priprava, promocija in celotna organizacija izobraZevalnega programa s podrocja
internacionalizacije MSP, prilagojenega za podjetja, ki so v zacetnih fazah Zivljenjskega cikla
(start-up, scale-up in druga inovativna MSP) in imajo mednarodne ambicije. Izvajalec
samostojno pripravi program in izbere teme, primeri tem za izobrazevalni program so: Motivi
za internacionalizacijo, vstopni modeli na tuje trge, proces internacionalizacije, financni in
formalni vidik internacionalizacije, mreZenje v tujih podjetniskih vozlis¢ih, vpliv
internacionalizacije na podjetnikov Zivljenjski stil ipd.

IzobraZevalni program s podrocja internacionalizacije MSP mora:

e Biti izveden s kakovostnimi in izkuSenimi predavatelji s podrocja internacionalizacije

e Dve (2) srefanji morata biti izvedene s tujimi gosti, ki so eksperti na podrocju
internacionalizacije za ciljno skupino

e Biti prilagojen za vecjo skupino (do petintrideset (35) podjetij, maksimalno dva (2)
udelezenca na podijetje)

e Zajemati vsaj sedem (7) sre¢anj v minimalnem obsegu Stiri (4) ure

e VkljuCevati gradiva, osveZitev med odmori, ustrezno dvorano za izvedbo dogodka

Individualno svetovanje inovativnim MSP pri internacionalizaciji poslovanja
Inovativnim MSP, ki v fazi diagnostike izkaZejo najviSjo stopnjo zrelosti za
internacionalizacijo, se zagotovi individualno svetovanje ter pomoc pri internacionalizaciji,
vklju¢no z nudenjem kontaktov na kljucnih ciljnih trgih.

Obseg individualnega svetovanja zajema kvoto Seststo (600) svetovalnih ur, pri Cemer znasa
Stevilo ur individualnega svetovanja med petnajst (15) in trideset (30) ur na podjetje.
Naro¢nik in izvajalec natancno Stevilo ur ter vkljuCena podjetja iz naslova cilje skupine
dolocita naknadno.

V sklopu individualnega svetovanja se podjetiem pomaga s kontakti do kljucnih izvoznih
trgov in podjetniskih vozliS¢: Avstrija, Nemcija, Hrvaska, Srbija, Velika Britanija, Francija,
Spanija, Italija, ZDA, Rusija, Poljska, MadZarska, Ceska, BiH, Slovaska. Izvajalec zagotovi



pomo¢ s kontakti preko partnerskih povezav do tujih podpornih okolij, kot so inkubatorji,
tehnoloski parki, podjetniske mreze ipd. Cilj je podjetjem v sklopu individualnega svetovanja
zagotoviti preko mednarodnih partnerjev vsaj en kakovosten kontakt na ciljnem trgu, ki bo
podjetju omogoCil pridobitev relevantnih podatkov o trgu, potencialnih partnerjih,
konkurenci, zakonskih zahtevah/pogojih posameznega trga.

Izvedba skupinskega obiska konference

Izvedba enega skupinskega obiska podjetniske konference (npr. Web Summit, Pioneers
Festival, Bits&Pretzels ipd.) za do dvajset (20) podjetij (en (1) udeleZzenec na podjetje).
Izvajalec pripravi predlog potencialnih dogodkov, na podlagi katerih narocnik pripravi in
izvede anketo med ciljno skupino. Izbere se dogodek, za katerega je najvec interesa.

Izvajalec zagotovi pripravo celostnega aranZmaja za podjetja (pripravo programa obiska
konference, koordiniranje obiska, obveScanje interesentov ipd.), vkljutno z upostevanjem
lastnih stroskov dela, transporta, nocitev in kotizacije za konferenco (ena oseba organizatorja
se udelezi konference skupaj s podijetniki). Za udelezence se organizira letalski ali avtobusni
prevoz, hotel in uredi kotizacije. Izvajalec pripravi tudi promocijske materiale izvedbe
dogodka (fotografije, reportaza ipd.). Izvajalec podjetiem pokrije dejanske stroske, a do
max. 1.000,00 EUR na podjetje. Ce so dejanski stroski visji od zneska 1.000,00 EUR, krijejo
dejanske stroske nad tem zneskom podjetja sama. Stroski organizacije ter priprave ter lastni
stroski izvajalcev, vezani na obisk konference, so predmet tega javnega narocila.

Organizacija 4 dnevnega treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih
Organizacija 4 dnevnega treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih, ki poteka v
angleSkem jeziku. Trening mora pokrivati vse kljutne vsebine s podrocja pridobivanja
kapitala in financiranja mednarodne rasti, predvsem na evropskih trgih. UdeleZzenci morajo
pridobiti pripomocke za financiranje mednarodne rasti, kot so seznam evropskih investitorjev
tveganega kapitala ter priporocila za najboljSi nacin vzpostavitve kontakta z mednarodnimi
investicijskimi partnerji, predstavitev spletnih orodij za pridobivanje investitorjev in
mednarodno Sirjenje ipd. Treninga se lahko udeleZi do 10 podjetij iz ciljne skupine.

Izvajalec je dolZzan po kon€anem projektu izvesti anketo s prejemniki programa podpore ter
o rezultatih ankete porocati narocCniku.«

7.V Obrazcu §t. 11 — VZOREC POGODBE, se v 7. Clenu, »Obveznosti izvajalcak, na koncu
Clena, doda nov odstavek, da je izvajalec dolzan po konfanem projektu izvesti anketo s

prejemniki programa podpore ter o rezultatih ankete porocati narocniku.

V 18. tocki Clena, ki opredeljuje skupinski obisk podjetniske konference, se spremeni Stevilo
udeleZencey, in sicer 1 oseba na start up podijetje.

Nov clen se tako glasi:



»0Obveznosti izvajalca
7. clen

Izvajalec se zavezuje, da bo:

v okviru posamezne storitve izvedel vse potrebne in priakovane storitve ter storitve, ki
so navedene v tej pogodbi;
uposteval zahteve Evropske unije, in sicer iz Evropskega sklada za regionalni razvoj.
Operacija se izvaja v okviru Operativnega programa za izvajanje evropske kohezijske
politike v obdobju 2014-2020;
uposteval zahteve Navodil organa upravljanja o upravic¢enih stroskih za sredstva evropske
kohezijske politike v programskem obdobju pri pripravi poroCil in dokazil v okviru
izvedene storitve;
uposteval zahteve Navodil organa upravljanja na podrocju komuniciranja vsebin evropske
kohezijske politike v programskem obdobju 2014-2020, predvsem v povezavi z objavo
logotipov (SPS, MGRT in ESRR) ter navajanja virov financiranja;
zagotavljal razpoloZljivost strokovnega kadra in izvajal storitve v obsegu, kot je potrebno
za dosego cilja in namena projekta, ki je predmet te pogodbe;
izvajal storitve v rokih in obsegu, kot je naveden v tehnicnih specifikacijah predmeta
javnega narocila;
da bo zagotavljal revizijsko sled in hranil vso dokumentacijo v zvezi s predmetnim javnim
narocilom ter dokumentacijo, potrebno za zagotovitev ustrezne revizijske sledi Se 10 let
po prenehanju izvajanja pogodbenih obveznosti;
redno porocal narocniku na vsako zahtevo naroCnika oziroma v skladu z dinamiko
porocanja, ki jo bo dolodil naro¢nik,
storitve izvrSeval v skladu z zahtevami narocnika, strokovno pravilno po vseh sodobnih
izsledkih znanosti in stroke, vestno in kvalitetno, v skladu z vsemi veljavnimi tehnicnimi
predpisi, ob sodelovanju z naro¢nikom in upostevanju njegovih pogojev;
naro¢niku kadarkoli omogocil vpogled v izvajanje storitev in uposteval njegova navodila;
naroCnika sproti obvescal o vsem, kar bi lahko vplivalo na izvrSitev storitev,
spremljal de minimis porabo podijetij v okviru tega javnega narocila ter o njej obvescal
narocnika,
Scitil interese narocnika.
strokovno, vestno, kvalitetno in skladno z veljavno zakonodajo ter pravocCasno izvajal
pogodbena dela;
uposteval morebitna navodila narocnika, ki zadevajo izvajanje pogodbenih del;
zasnoval, pripravil, promoviral in v celoti organiziral izobraZevalni program s podrocja
internacionalizacije MSP, prilagojen za podjetja, ki so v zacetnih fazah zivljenjskega cikla
(start-up, scale-up in druga inovativna MSP) in imajo mednarodne ambicije. IzobraZevalni
program mora:
o biti izveden s kakovostnimi in izkuSenimi predavatelji s podrodja
internacionalizacije,
dve (2) izborazevanji morata biti izvedene s tujimi predavatelji,
o biti prilagojen za vecjo skupino (do petintrideset (35) podjetij, maksimalno dva
(2) udelezenca na podijetje),
o zajemati vsaj sedem (7) sreCanj v minimalnem obsegu $tiri (4) ure,



o vkljuCevati gradiva, osvezitev med odmori, ustrezno dvorano za izvedbo dogodka.

za inovativne MSP iz portfelja Sklada, ki so zreli za internacionalizacijo, zagotovil dodatno
individualno svetovanje ter pomoc pri internacionalizaciji, vkljucno z nudenjem kontaktov
na klju¢nih ciljnih trgih. TakSno individualno svetovanje se zagotovi za:

o skupno kvoto Seststo (600) svetovalnih ur, pri Cemer se na posamezno podijetje
zagotovi od petnajst (15) do trideset (30) ur; ustrezna podjetja iz ciljne skupine in
Stevilo ur na posamezno podjetje se narocnik in izvajalec dogovorita naknadno;

o se podjetjem v sklopu individualnega svetovanja pomaga s kontakti do kljucnih
izvoznih trgov in podjetniSkih vozliSC: Avstrija, Nemcija, Hrvaska, Srbija, Velika
Britanija, Francija, §panija, Italija, ZDA, Rusija, Poljska, MadZarska, ffeéka, BiH,
Slovaska. Izvajalec zagotovi pomoc s kontakti preko partnerskih povezav do tujih
podpornih okolij, kot so inkubatoriji, tehnoloski parki, podjetniSke mreze ipd. Cilj je
podjetjiem v sklopu individualnega svetovanja zagotoviti preko mednarodnih
partnerjev vsaj en kakovosten kontakt na ciljnem trgu, ki bo podjetju omogocil
pridobitev relevantnih podatkov o trgu, potencialnih partnerjih, konkurenci,
zakonskih zahtevah/pogojih posameznega trga.

izvedel en skupinski obisk podjetniske konference (npr. Web Summit, Pioneers Festival,
Bits&Pretzels ipd.) za do dvajset (20) podijetij (enega (1) udeleZenca na podjetje).
Izvajalec pripravi predlog potencialnih dogodkov, na podlagi katerih narocnik pripravi in
izvede anketo med cilino skupino. Izbere se dogodek, za katerega je najveC interesa.
Izvajalec zagotovi pripravo celostnega aranZmaja za podjetja (pripravo program obiska
konference, koordiniranje obiska, obvescanje interesentov ipd.), vklju¢no z upoStevanjem
lastnih stroSkov dela, transporta, noCitev in kotizacije za konferenco (ena oseba
organizatorja se udeleZi konference skupaj s podjetniki). Za udeleZence se organizira
letalski ali avtobusni prevoz, hotel in uredi kotizacije. Izvajalec pripravi tudi promocijske
materiale izvedbe dogodka (fotografije, reportaza ipd.).

v celoti organiziral 4 dnevni treninga za nastop na mednarodnih kapitalskih trgih, ki bo
potekal v angleskem jeziku. Trening bo pokrival kljucne vsebine in pripomocke s podrocja
pridobivanja kapitala in financiranja mednarodne rasti, predvsem na evropskih trgih.
Treninga se lahko udeleZi do 10 podijetij iz ciljne skupine.

Narocnik pricakuje od izvajalca, da mu bo mesetno posredoval porocila o izvedbi, mu porocal
o pomembnih ugotovitvah, izdelal vmesno porocilo in mu najkasneje do 31.1.2020 predal
izvod celotnega porocila z vkljuCenimi gradivi in dokazili o izvedbi. Mese¢na porocila lahko
izvajalec oddaja samo v elektronski obliki, vmesno in zakljucno poroCilo pa tudi v fizicni
obliki.

Narocnik priakuje, da bo za morebitna pojasnila izvajalec na razpolago narocniku.

Izvajalec je dolZzan po konCanem projektu izvesti anketo s prejemniki programa podpore ter
o rezultatih ankete porocati naro¢niku.«

Spremenjen Obrazec st. 11 - VZOREC POGODBE, je priloga spremembi razpisne
dokumentacije.



8. V celoti se iz razpisne dokumentacije in priloZenih obrazcev Crta Obrazec st. 12 — IZJAVA
O RAZKRITIU SIFRE OVOINICE ter OVOINICA.

Javni sklad Republike Slovenije
za podjetnistvo
mag. Maja Tomanic Vidovi¢




