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SPOROCILO ZA MEDIJE
‘Kick-off’ tekmovanja Start:up Slovenija in novosti pri financiranju
start-up podjetij v letu 2015

(Ljubljana, 4. marec 2015) Z dogodkom Forum 100% start:up, ki danes poteka v Tehnoloskem parku Ljubljana,
zacenjamo Ze 8. krog tekmovanja Start:up Slovenija in najavljamo nov krog financiranja Slovenskega podjetniskega
sklada s produkti P2 (zagonska subvencija v visini 54.000 €), SK75 (konvertibilno posojilo v visini 75.000 €) in

SK200 (javna lastniSka investicija v viSini 200.000 €). Na novinarski konferenci, ki je potekala pred uradnim
zacetkom Foruma, smo predstavili vse finan¢ne in vsebinske podatke ter novosti pri financiranju start-up podjetij v
letu 2015 s produkti P2, SK75 in SK200, za katere je od skupno 36 mio EUR spodbud sklada za mlada podjetja na
voljo skoraj 8 mio EUR, namenjenih izkljuéno inovativnim start-up podjetjem. Pojasnili smo tudi novosti pri
tekmovanju Start:up Slovenija in razkrili prve uspehe podjetij, ki so lani prejela investicijo sklada SK50, ter izkusnje
in razvojno pot lanskoletnega zmagovalca tekmovanja Start:up Slovenija.

Primerljivi z najboljSimi start-up ekosistemi!

Slovenski podjetniski sklad (SPS) je v preteklem letu oblikoval, v letoSnjem letu pa Se nadgradil ponudbo produktov,
ki mlada podjetja spremljajo v vseh fazah razvoja — od zagona in priprave MVP-ja oz. minimalno sprejemljivega
produkta do preverjanja trznega potenciala, vstopa in Siritve na trg ter globalne rasti. Po meri posameznih razvojnih
faz podjetja so krojeni tudi letosnji razpisi SPS, na katera se mlada oz. inovativna start-up podjetja lahko prijavijo v
letu 2015. S temi produkti slovenski start-up ekosistem postaja vse bolj mednarodno konkurencen in primerljiv z
najbolj uspesnimi start-up ekosistemi na svetu, je poudarila mag. Maja Tomani¢ Vidovic, direktorica SPS, in v
nadaljevanju predstavila vsebino in financna sredstva, prilagojena posami¢nim razvojnim fazam podjetij:

1. razvojna faza podjetja: RAZVOJ MVP-ja ali minimalno sprejemljivega produkta, s katerim podjetje resuje problem,
ki ga je zaznalo na trgu. Gre za t.i. fazo 'problem — solution fit' ali fazo 'problem - resitev', v kateri mora podjetje
dokazati, da je na trgu zaznalo problem, ki ga je vredno reSevati. Podjetnisko ekipo in MVP za reSevanje tega
problema lahko podjetnik razvije s pomocjo spodbude za zagon inovativnega podjetja P2 v obliki subvencije, do
katere lahko pride prek sodelovanja v pred-selekcijskem postopku z demo dnevom tekmovanja Start:up Slovenija.

Financna sredstva za podporo podjetjem v 1. razvojni fazi

* Vtejrazvojnifazi lahko podjetja pridobijo spodbude za zagon inovativnih podjetij P2 v visini do 54.000 EUR
na podjetje. Za produkt P2 bo skupaj razpoloZljivih 2,96 mio EUR spodbud, predvideni datum objave razpisa
je 6. marec 2015.

* Poleg tega bodo podjetja v tej prvi razvojni fazi delezna tudi spodbud za zagon v problemskih regijah, in sicer
do visSine 20.000 EUR na podjetje, skupaj bo na razpolago 1,5 mio EUR taksnih spodbud, predvideni datum
objave razpisa je prav tako 6. marec 2015.

* Razpis P2 je razdeljen na dva dela in sicer na razpis P2A in P2B . Razpis P2B je vsebinsko nadaljevanje razpisa
P2A. Upravic¢enci bodo pridobili subvencijo iz razpisa P2B, ¢e bodo s strani sklada prejeli pozitivho oceno
glede dosezenih poslovnih ciljev podjetja. Poslovno oceno upravi¢enca bo sklad opravil na podlagi porocila
upravicenca (obrazec 2) in mentorja (obrazec 3).

* Financ¢na razdelitev produkta P2 glede na sredstva, ki jih lahko prejme posami¢no podjetje:

o P2A:12.000 EUR (subvencije)
o P2B:42.000 EUR (subvencija + kredit)
o SKUPAJ SREDSTVA IZ PRODUKTA P2/PODJETJE: do 54.000 EUR

* Rok za prijavo na razpis P2 bo 21. april 2015.

2a. razvojna faza podjetja: OD MVP-ja DO TRGA je namenjena nadaljevanju razvojnih aktivnosti podjetja, kot so
testiranje hipotez na pilotnih trgih, prve trzne raziskave in navezovanje stikov s potencialnimi kupci. Prav tako v to
fazo sodi nadaljnji razvoj produkta oz. zaklju¢evanje razvoja prototipa skladno z zahtevami trga.




Financna sredstva za podporo podjetjem v 2a. razvojni fazi

* Vtejrazvojni fazi lahko inovativno start-up podjetje prek produkta SK75 pridobi semenski kapital v obliki
konvertibilnega posojila v visini 75.000 EUR, pri cemer ni zahteve po so¢asni prisotnosti dodatnega
zasebnega investitorja.

¢ Za produkt SK75 bo v letu 2015 na voljo skupaj 1,5 mio EUR, kar pomeni, da sklad nacrtuje podpreti do 20
podjetij s konvertibilnim posojilom, ki znasa 75.000 EUR na posami¢no podjetje.

* Razpis za produkt SK75 je bil 27.2.2105 objavljen v Uradnem listu. V prvem (pomladnem) letoSnjem
odpiranju imajo podjetja ¢as za prijavo na razpis do 4. maja 2015, v drugem (jesenskem) odpiranju pa se
podjetja na razpis lahko prijavijo do 9. oktobra 2015.

2b. razvojna faza podjetja: OD MVP-ja DO GLOBALNEGA TRGA je namenjena pripravi podjetja na globalno rast. V tej
fazi podjetja Ze ustvarjajo prve prihodke s prodajo svojega produkta in potrebujejo dodaten kapital za rast in Siritev
na globalnem trgu.

Financna sredstva za podporo podjetjem v 2b. razvojni fazi

* Vtejrazvojnifazi lahko inovativno start-up podjetje prek produkta SK200 pridobi javno lastnisko investicijo
oz. direkten kapitalski vlozek sklada v visini do 200.000 EUR na podjetje, pri Cemer je prisotna zahteva po
zasebnem investitorju, ki mora zagotoviti vsaj 20% delez zneska, ki ga v podjetje vlozi Sklad.

¢ Za produkt SK200 bo v letu 2015 na voljo skupaj 2,0 mio EUR, kar pomeni, da sklad nacrtuje podpreti do 10
podjetij z direktnim kapitalskim vlozkom, ki znasa 200.000 EUR na posamicno podjetje.

* Razpis za produkt SK200 je bil 27.2.2105 objavljen v Uradnem listu. V prvem (pomladnem) letosnjem
odpiranju imajo podjetja Cas za prijavo na razpis do 4. maja 2015, v drugem (jesenskem) odpiranju pa se
podjetja na razpis lahko prijavijo do 9. oktobra 2015.

3. razvojna faza podjetja: GLOBALNA RAST je namenjena zacetku prodora na globalne trge, Siritvi poslovanja in hitri
rasti podjetja.

Financna sredstva za podporo podjetjem v 3. razvojni fazi
* Vtejrazvojnifazi lahko podjetja pridobijo tvegan kapital preko druzb tveganega kapitala (DTK) do 1,5 mio
EUR na podjetje. DTK leta 2015 zakljucujejo svojo investicijsko obdobje, imajo pa v tem letu Se na razpolago
skupaj cca 5,0 mio EUR. Razpis za pridobivanje tveganega kapitala prek DTK bo objavljen predvidoma avgusta
2015.

4.razvojna faza podjetja: NADALINJA RAST je namenjena tekocemu poslovanju in nadaljnji rasti ter razvoju podjetja.
V tej razvojni fazi podjetja lahko pri skladu pridobijo garancijo s subvencijo obrestne mere za financiranje klasi¢nih ali
tehnolosko inovativnih projektov.

Financna sredstva za podporo podjetjem v 4. razvojni fazi

* Vletu 2015 bo za garancije s subvencijo obrestne mere skupaj na razpolago 22,0 mio EUR, od tega 10 mio
EUR za tehnolosko inovativne projekte (razpis P1TIP) in 12 mio EUR za klasi¢ne projekte (razpis P1).

* Vtejrazvojnifazi lahko mlado podjetje pridobi garancije s subvencijo obrestne mere do viSine kredita
1.250.000 mio EUR na podjetje za klasi¢ne projekte in do viSine kredita 937.500 EUR na podjetje za
tehnolosko inovativne projekte.

* Predvideni datum razpisa je 13. marec 2015.

Vsebinska podpora podjetjem ali t.i. 'SPS dvojcek'

Prvi trije produkti, torej P2, SK75 in SK200, so tesno povezani z Iniciativo Start:up slovenija, ki zanje organizira pred-
selekcijske postopke, pri cemer je pred-selekcijski postopek za P2 Ze tradicionalno povezan s tekmovanjem Start:up
Slovenija. Pri teh spodbudah gre namrec za t.i. 'SPS dvojcek’, s katerim sklad mladim podjetjem v najbolj obcutljivi
zaCetni razvojni fazi poleg finanéne podpore v tesnem sodelovanju z Inciativo Start:up nudi tudi bogato vsebinsko
podporo prek intenzivnih mentorsko-izobrazevalnih programov.



Mlada podjetja so namrec na svoji poti do uspeha soocena z visoko stopnjo ranljivosti in z visoko zahtevnostjo
izvedbe vseh poslovnih procesov, zato jim ti programi zagotavljajo vecjo verjetnost za preZivetje in trzni preboj. Z
nacinom dela, pri katerem se mlada podjetja direktno povezujejo s start-up mentorji oz. podjetniki z bogatimi
izkusnjami, pa lahko tudi prepre¢imo mnozi¢en beg mladih in nadarjenih podjetnikov v tujino in zagotovimo celovito,
mednarodno konkurenc¢no podporno okolje za novoustanovljena podjetja v Sloveniji, kar nam na podlagi preteklih
izkusenj Ze dobro uspeva.

Novosti letosnjih produktov

Urban Lapajne, organizacijski vodja Iniciative Start:up Slovenije, je na novinarski konferenci predstavil novosti
letoSnjega tekmovanja Start:up Slovenija 2015, opisal pred-selekcijske postopke s predvideno vsebinsko podporo za
podjetnike in ¢asovnico za vse tri produkte — PS, SK75 in SK200 ter podal informacije glede zaklju¢nega dogodka
tekmovanja Start:up Slovenija 2015, ki se bo tudi letos zgodil na mednarodni podjetniski konferenci PODIM, ki bo
potekala od 13. do 14. maja v Mariboru.

Nadgradnja tekmovanja Start:up Slovenija

Tekmovanje Start:up Slovenija 2015 se od lanskoletnega tekmovanja razlikuje predvsem po tem, da je zanj, podobno
kot za produkte SK75 in SK200, organiziran pred-selekcijski postopek, v okviru katerega se podjetniki osebno
predstavijo pred strokovno komisijo, na start-up 3oli izpilijo svoj poslovni model in prezentacijo ter se pripravijo za
nastop na demo dnevu. Poleg tega tekmovanje Start:up Slovenija 2015 v skladu s sodobnimi vitkimi in agilnimi
podjetniskimi metodologijami ter prakso svetovnih start-up pospesevalnikov ukinja oddajanje poslovnih nacrtov kot
dela prijavne dokumentacije. Namesto tega uvaja odgovore na 29 vprasanj, ki izhajajo iz vitkega okvirja ‘Lean
Canvasa’ in opisujejo vse klju¢ne sestavine poslovnega modela podjetja.

Vsebinska podpora produkta P2
Produkt P2 po principu 'SPS dvojcek' podjetnikom zagotavlja vsebinsko podporo prek sodelovanja v pred-
selekcijskem postopku z demo dnevom tekmovanja Start:up Slovenija 2015.

* Sodelovanje v pred-selekcijskem postopku z demo dnevom tekmovanja Start:up Slovenija je obvezno za vsa
podjetja, ki se Zelijo prijaviti na razpis P2.

* Rok za prijavo v pred-selekcijski postopek je 20. marec 2015!

* Pred-selekcijski postopek za produkt P2 za podjetnike predvideva udelezbo v start-up Soli, na kateri pilijo svoj
poslovni model ter trenirajo za nastop na demo dnevu tekmovanja, na katerem se osebno predstavijo
strokovni ocenjevalni komisiji.

* Nademo dnevu tekmovanja Start:up Slovenija 2015 bodo podjetja lahko pridobila do 40 tock za potrebe tega
razpisa.

* Podjetniki bodo po odobritvi spodbude za zagon podjetja P2 do 15. septembra izbrali enega izmed
organiziranih programov mentoriranja in zaceli sodelovati s svojim start-up mentorjem, ki si ga bodo izbrali iz
objavljenega mentorskega seznama, ki je objavljen na spletni strani Slovenskega podjetniskega sklada.

Vsebinska podpora podjetjem prek produktov SK75 in SK200

* Vsebinsko podporo produktov SK75 in SK200 bodo podjetja po principu 'SPS dvojcek' lahko koristila v okviru
neobvezne prijave v pred-selekcijski postopek, ki ga organizira Iniciativa Start:up Slovenija.

* Rok za prijavo v pred-selekcijski postopek je 20. marec 2015!

* Pred-selekcijski postopek za produkta SK75 in SK200 za podjetnike predvideva udelezbo na delovhem
vikendu (za produkt SK75) oziroma udelezbo v programu priprave na investicijo (za produkt SK200) ter
nastop na demo dnevu.

* Podjetniki gredo na demo dnevu ¢ez ocenjevalni postopek, v katerem sodelujejo tudi izkuseni start-up
mentorji, in v katerem lahko pridobijo najvec 40 tock za potrebe posameznega razpisa.

* Organizator pred-selekcijskega postopka bo skladu posredoval porocilo o dosezenih tockah sodelujocih
podjetij. Po tem, ko podjetje pridobi pozitivho oceno sklada in podpisSe z njim podpiSe pogodbo za izbrani
financni produkt, je podjetniku za doloceno obdobje na voljo sodelovanje z izbranim izkusenim start-up
mentorjem, ki podjetju pomaga in svetuje pri razvoju ter strateskih in drugih pomembnih poslovnih
odlocitvah.



* Izbrani start-up mentor sodeluje tudi v strokovnem svetu podjetja. Prav tako pa podjetje, ki pridobi financ¢na
sredstva sklada, prejme celostno strokovno in administrativno podporo s strani dodeljenega podjetniskega
svetovalca in je vklju¢eno v 3-mesecni intenzivni izobraZevalni program.

Podrobna ¢asovnica izvedbe promocijskih aktivnosti za tekmovanje Start:up Slovenija skupaj s P2 in produkta SK75
ter SK200 je PRILOGA 1 tega sporocila za medije.

Prvi uspehi prejemnikov SK50 iz leta 2014

Produkt SK75, katerega predhodnik je lani izveden razpis oz. produkt SK50, je namenjen podjetjem v razvojni fazi
'product — market fit' oz. iskanju ujemanja produkta in trga. V tej fazi podjetja testirajo hipoteze na pilotnih trgih,
izvajajo prve trine raziskave, navezujejo stike s potencialnimi kupci ter zaklju€ujejo razvoj MVP-ja oz. prototipa
skladno z zahtevami trga. S temi aktivnostmi se ukvarja tudi vecina izmed vseh 18 lanskoletnih prejemnikov sredstev
iz razpisa SK50 (seznam in kratek opis vseh 18 podjetij je PRILOGA 2 tega sporocila za medije).

Dvema podjetjema iz te skupine pa je letos Ze uspelo uresniciti prve prodajne uspehe. Prvo je start-up podjetje
SmartPA, ki ga vodi Igor Panjan. Panjan je na novinarski konferenci povedal, da s svojim inovativnim iskalnikom
poslovnih kontaktov Datafy.it navdusuje prve domace kupce, prek skupine Bisnode prodira na trge bivSe Jugoslavije
ter je v pogovorih s prodajnimi partnerji iz Svice in Poljske (novica o razvoju in prodajnih uspehih podjetja SmartPA je
PRILOGA 3 tega sporocila za medije).

Drugo je start-up podjetje Allbatron, ki razvija in trZi spletno in mobilno aplikacijo Lyra Wallet. Gre za digitalno
Studentsko denarnico, namenjeno spletnemu ali mobilnemu plac¢evanju vseh studijskih oz. Studentskih obveznosti,
resitev pa v nadgradnji omogoca digitalizacijo vseh drugih Studentskih aktivnosti, kot so npr. e-indeks ali e-CV ter
druge sodobne resitve na podrocju e-ucenja in povezovanja Studentov s potencialnimi delodajalci. Podjetje, ki cilja na
trge Makedonije, Albanije in Turcije, je svojo resitev Ze prodalo drZzavni univerzi v Tetovem, uradno namero u uvedbi
Lyra Wallet pa so izkazale Se tri makedonske univerze, ena turska in ena Albanska univerza.

Podjetja spodbujamo v najbolj tveganih in ranljivih fazah

Na novinarski konferenci je svojo pod od zmage na tekmovanju Start:up Slovenija 2014 do danes predstavil tudi Igor
Marjanovic, direktor podjetja OOG, ki je ravno v tem ¢asu dokoncalo razvoj prve generacije sistema H20 Pal.
Patentirana reSitev H20 Pal vkljucuje merilnik (pritrjen na steklenico za pitje vode) in aplikacijo, ki prek Bluetooth
povezave pametnemu telefonu sporoca, koliko vode popijemo ¢ez dan in skrbi za ustrezno preskrbljenost telesa s
tekocino. Urban Lapajne pa je poudaril, da gre pri tekmovanju Start:up Slovenija za identifikacijo in spodbujanje
podjetij v najbolj tveganih fazi razvoja, v kateri po svetovnih statistikah propade kar 9 od 10 strat-up podjetij, ki
preizkusajo svojo sreco na globalnih trgih.

H#

Kontakt za dodatne informacije novinarjem:
Iniciativa Start:up Slovenija, Stanislava Vabsek, stanislava.vabsek@startup.si, gsm: 031 707 204
Slovenski podjetniski sklad, Mateja Groblenik, mateja.grobelnik@podjetniskisklad.si, tel. 02 234 12 40




PRILOGA 1: €asovnica izvedbe promocijskih aktivnosti za tekmovanje Start:up Slovenija skupaj s P2 in produkte SK75 in

SK200
PROMOCIJA:
Aktivnost Datum Komentar
5.do 13. Roadshow dogodki so namenjeni vsem
Roadshow dogodki po vsej Sloveniji: marec produktom SPS za start-upe in njihovo prijavo

*  Forum 100% start:up, Ljubljana, 4.3.2015
* Roadshow Nova Gorica, 5.3.2015

* Roadshow Celje, 6.3.2015

* Roadshow Novo mesto, 9.3.2015

* Roadshow Koper, 10.3. 2015

* Roadshow Murska Sobota, 11.3.2015

* Roadshow Ljubljana, 12.3.2015

* Roadshow Maribor, 13.3.2015

Ponovitev v 2. polovici leta

v pred-selekcijske postopke.
Program je osredotocen na ucenje vitkega
Startnika in vitkega poslovnega okvirja.

POSTOPEK PRED-SELEKCIJE V OKVIRU PROGRAMA START:UP SLOVENUJA:

Aktivnost

tekmovanje in P2

SK75

SK200

Oddaja prijave podjetja v pred-selekcijo:

20. marec za P2

20. marec za SK75

20. marec za SK200

1. faza pred-selekcije za SK75 in SK200 (prve
predstavitve podjetij pred strokovno komisijo)

2. april (LJ)

2. april (LJ)

Priprave za nastop na demo dnevu (piljenje

Start-up Sola:

Delovni vikend:

Program priprave

poslovnega modela in priprava ter trening 30. marec (MB) 4. do 5. april na investicijo:
predstavitve v ustreznem .ppt formatu) 31. marec (LJ) 7.in 8. april

1. april (NG)
Demo dan (obvezna osebna predstavitev 9. april 16. april (LJ) 15. april (LJ)
komisiji, z ocenjevanjem v okviru v pred- 10. april
selekcije)
Predstavitev polfinalistov 22. april (L))




Oblika in
viSina
financiranja
Skupaj

razpisana
sredstva

Namen
financiranja

Prejemniki
financiranja

Roki za

predlozitev
viog

SPS »dvojcek«

RAZPIS SK75

Konvertibilno posojilo v visini 75.000 EUR, ki
se lahko pretvori v lastniski deleZ
Slovenskega podjetniskega sklada

1.500.000,00 EUR

Iskanje potrditve vrednosti produkta na trgu
(product - market - fit)

mikro in mala podjetja mlajsa od treh let (od
datuma registracije do oddaje vloge)

Rok za predloZitev vlog na Sklad je do
vklju¢no 04.05.2015 za prvo odpiranje.
Razpis bo odprt do porabe sredstev. oz. do
drugega roka za prijavo v letu 2015, ki bo do
vklju¢no 09.10.2015.

RAZPIS SK200

Direkten kapitalski vloZek v visini 200.000
EUR pod pogojem, da 20% vrednosti javne
investicije zagotovi zasebni viagatelj

2.000.000,00 EUR

Dokazana vrednost produkta na trgu

mikro in mala podjetja mlajsa od pet let (od
datuma registracije do oddaje vloge)

Rok za predloZitev vlog na Sklad je do
vklju¢no 04.05.2015 za prvo odpiranje.
Razpis bo odprt do porabe sredstev. oz. do
drugega roka za prijavo v letu 2015, ki bo do
vklju¢no 09.10.2015.

Podjetja so poleg financnih sredstev delezna tudi vsebinske podpore v obliki razlicnih
mentorskih programov in usposabljanj. V postopku PREDSELEKCIJE, ki je neobvezen, lahko

podjetje pridobi do 40 tock za potrebe razpisa.

VIR TABELE: http://mladipodjetnik.si/novice-in-dogodki/novice/objavljena-sta-razpisa-sk75-in-sk200



